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AQUECIMENTO do setor imobiliario

favorece o surgimento de novos hegocios

Dentre as ideias de ne-
gobcios mais procuradas
em 2022, no Portal Se-
brae, as atividades re-
lacionadas ao mercado
imobilidrio ganharam
grande destaque, sendo
o terceiro contetido mais
acessado. A boa noticia
para o empreendedor que
busca abrir uma empresa
no ramo, € que cenario
nesse setor é muito po-
sitivo, com registro de
crescimento continuo nos
ultimos anos.

Apesar de fatores de
grande relevancia afe-
tados pelas dificuldades
econOmicas e pelo periodo
conturbado da pandemia,
o grande fomentador do
setor imobiliario foi a
reducio dos juros e a me-
lhora no acesso aos finan-
ciamentos habitacionais.

“Apbs a crise econoé-
mica de 2014 a 2016, do
aumento da inflagcao e do
desemprego, o mercado
imobiliario sofreu um
grande golpe. Em 2019,
o setor comecou a esbogar
uma pequena melhoria
com a retomada econd-
mica e reducao dos juros
sinalizando mudancgas po-
sitivas”, explica a gerente
de Solucdes e Inovacao
do Sebrae Rio, Raquel
Abrantes.

Ainda de acordo com
Raquel, tendo em vista o
cenario pandémico, houve
uma mudanca de compor-
tamento migratério para
o interior e uma busca de
lugares com maior espa-
co, adaptabilidade e qua-
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DICAS AOS FUTUROS
EMPREENDEDORES:

* Uma imobiliaria e seus corretores precisam ser credenciados pelo
CRECI - Conselho Regional de Corretores de Imoéveis, cuja instituicao
pode ser encontrada nos estados da Federacao e no Distrito Federal;

* Cada passo é muito importante nesse ramo, principalmente um
bom planejamento e uma estrutura de atendimento qualificada;

* Estar atualizado sobre potenciais areas de interesse em
sua regiao vai ajudar o seu negoécio a oferecer oportunidades para
clientes que desejam investir em areas de crescimento;

* Construir um amplo catalogo de iméveis com
opc¢oes para agradar todos os tipos de cliente é uma
boa estratégia para fechar contratos;

lidade de vida. “A compra
do aconchego aliada ao
home office fez surgirem
novos empreendimentos
e oportunidades de negé-
cio”, avalia.

O segmento empresa-
rial das imobiliarias tor-
nou-se muito importante
com o crescimento das
cidades, pois comprar o
imével ideal passou a ser
um processo que envol-
ve muita pesquisa, bem
como possibilitou o au-
mento de investimentos
na area, transformando
esse mercado num dos
principais componentes
da economia nacional.

Mas, de que forma esse
mercado pode ser interes-
sante para um empreen-
dedor? Existem diversas
oportunidades mercado-
légicas a serem explo-
radas que vao da avalia-
cao imobiliaria, aluguel,
negociacao de compra e
venda, além das agoes fo-
cadas no bem-estar como
decoracao, arquitetura;
servicos especializados
etc.

Depois de entender as
diversas possibilidades
que esse setor pode ofere-
cer, é importante se aten-
tar aos primeiros passos
para montar um negdcio
de sucesso. Para isso, o Se-
brae traz dicas que podem
ajudar os futuros empre-
endedores a desempenha-
rem um trabalho essencial
de aproximacido entre os
proprietarios de iméveis
e os potenciais locadores
ou compradores.

CONSULTORIA IMOBILIARIA
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Ligue e 143 M? Uma unidade por andar!
saiba mais... 3 quadras da Assis Figueiredo...

Chacara a venda

Escritura pronta para transferir!
Imével a venda todo mobiliado
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